LAMPIRAN

Lampiran 1 : Kuesioner Penelitian

KUESIONER
Kepada Yth,
Pelanggan PT.Telkon Kabanjehe
Di tempat

Dengan hormat,

Untuk memenihu persyaratan.d lan pendidikan pada program study

Manajemen Fakultas Sosial dan Huku Sitas,Quality Berastagi sebagai
3

an skripsi pen ukar dengan judul
UNIVERSITAS||

bahan pe
GARUH PROMOSI DAN HA ‘ $ AM
AN VOLUF PENJUA /

Ny
L

sour s
mengisi kuesioner

sesuai dengandpetunjuk ng|5|am'rya—8antuen-dar| and
ini dengan ujurnya ”@Wﬁﬂ'_ﬂqg?t arti-bagip an ini.

Untuk itu penulis ucapkan terimakasihs & T A1

Berastagi,  Mei 2022

Penulis

Piman Bastanta Barus
NPM : 1812010002



A. Data Responden
Nama
Usia
Jenis Kelamin :
Pendidikan

Pekerjaan

B. Petunjuk Pengisian

Mohon kesediaan memberi ciﬁii iada kolom sesuai pendapat anda.
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Tabel Promosi (X1)

No

Pertanyaan

Jawaban

SS

S

TS

STS

PT. Telkom melakukan promosi dengan
penyebaran brosur.

2 | PT. Telkom melakukan pemotongan harga
terhadap pelanggan baru.

3 | Promosi dilakukan untuk mengetahui
bagai mana kualitas produk yang
ditawarkan

4 | Pelanggan merasa puas dengan kualitas
produk yang ditawarkan melalui promosi

5 | Dengan adanya promosi mempermudah
untuk mengetahui,se P —
produk yang akan dipasarkan

6 | Promasi dilakukan unt imalis
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Tabel Harga (X2)

No

Pertanyaan

Jawaban

SS

TS

STS

Perusahaan menentukan harga
untuk setiap produk terjangkau
disemua kalangan masyarakat

2 | Perusahaan membuat harga yang
berbeda sesuai dengan ukuran
atau kecepatan produk
3 Harga produk sesuai dengan
kualitas produk
4 | Harga produk sesuai dengan
hasil yang di inginka R
5
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lai
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Tabel Volume Penjualan (Y)

No

Pertanyaan Jawaban

SS

S N TS STS

Volume penjualan perusahaan
meningkat

Perusahaan memiliki target
untuk mencapai volume
penjualan yang maksimal

Perusahaan menentukan dan
meningkatkan volume

penjualan untuk memperoleh
keuntungan maksimal

Perusahaan denga
melakukan promosi da
menetapkan harga yang
mudah terjangkau oleh

dilakuka
perusahaah
perus

berkdBO, S QUALITY

| 7
//

z"

N

BERASTAGI




Lampiran 2 : Hasil Jawaban Responden Terhadap Kuesioner Penelitian

1. Variabel Promosi (X1)
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3. Variabel Volume Penjualan (Y)

Total
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Lampiran 3. Uji Validitas
1. Variabel Promosi (X1)

Correlations

tailed)

P1 P2 P3 P4 P5 P6 P7 P8 P9 P10 | Total

P1 Pearson * " " " " " "

Correlatio 1 .347* .383* .442* 231*| 214° .336* .366* .400* 171 .603*

n

Sig. (2- 1 2 1

tailed) .00 .000| .000| .025] .038| .00 .000| .000| .099]| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P2  Pearson . « " . . . . . .

Correlatio .347* 1 .336* .357* .460* .330* .300* .335* .302* 197 .616*

n

Sig. (2-

tailed) .001 .001| .000| .000| .001| .003| .001| .003| .058| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P3 Pearson “ “ “ . «

Correlatio | 383, 336 [ 1| 434 | 167| .110| .000| .154| 34| o016 43,

n

Sig. (2-

tailed) .000| .001 .000( .108| .290| .390( .138| .001| .882| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P4 Pearson * " . " . " .

Correlatio '442* '357* '434* 1 '317* '405* .242"| .262" '357* .079 '605*

n

Sig. (2-

tailed) .000| .000( .000 .002| .000| .019| .011| .000| .450| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P5 Pearson " " . . .

Correlatio | .231" '460* 167 '317* 1 '459* '444* .132| .153| .255" '561*

n

Sig. (2-

tailed) .025| .000| .108| .002 .000| .000| .205| .140| .013| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P6 Pearson . “ . . . . .

Correlatio | 214" .330* 110 .405* .459* 1| 240° .316* .450* .335* .648*

n

Sig. (2-

tailed) .038| .001| .290| .000| .000 .020| .002| .000| .001| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P7  Pearson . " . . . .

Correlatio | 33| 300 [ oo | 2427 | 444.| 2407| 1| -303.| 217|449 | 279,

n

Sig. (2-

tailed) .001| .003| .390| .019( .000| .020 .003| .036| .000]| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P8 Pearson . . . . . . .

Correlatio '366* '335* .154] .262"| .132 '316* '303* 1 '601* '482* '681*

n

Sig. (2-

tailed) .000| .001| .138| .011| .205| .002| .003 .000| .000| .000

N 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P9 Pearson " . . " . . . .

Correlatio .400* .302* .349* .357* 153 .450* 217" .601* 1 .493* .749*

n

Sig. (2-

.000| .003| .001| .000| .140| .000| .036| .000 .000| .000




N 94| 94| 94| 94| 94| 94| 94| 94| 94| 94| o4
P10 Pearson . . . . .
Correlatio | .171| .197| .016| .079| 255'| 335,| 449,| 482|493 | 4| 612
n
Sig. (2- 099| .0s8| .882| .450| .013| .001| .000| .000| .000 000
s . 058| . 50| 013| .001] . . . .
N 94| 94| oa| 94| oa| oa| 94| oa| 94| oa| o4
Tota Pearson * * * * * " . * " "
fora Pearsol | 603"| .616'| .453'| .605°| 561 | .648'| 579" 681 | .740'| 12|
n
Sig. (2- 000| .000| .000| .000| .000| .000| .000| .000| .000| .000
NS . . . . . . . . . .
N 94| oa| oa| 94| oa| oa| oa| oa| 94| oa| o4

**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).
*, Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed).
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2. Variabel Harga (X2)

Correlations

P1 P2 P3 P4 P5 P6 P7 P8 | Total
P1  Pearson 1| 7347| 670"| .404*| 207°| .620%| .2157| .352%| .804"
Correlation
Sig. (2-tailed) .000( .000| .000| .004| .000| .037| .000| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P2 Pearson 734" 1| .788”| 549"| 320"| 5317| -.049| .365"| .780"
Correlation
Sig. (2-tailed) .000 .000| .o00| .001| .0o00| .641| .000( .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P3  Pearson 670"| 788" 1| .566"| .329%| .548"| .038| .366"| .790"
Correlation
Sig. (2-tailed) .000( .000 .000| .001| .000| .715| .000| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P4 Pearson ok - *x o . o
Correlation 494" | 549™| .566 1| .183| .265"| .310 .195| .670
Sig. (2-tailed) .000( .000| .000 .077| .010| .002| .059| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P5  Pearson 297"| 3207| 320%| .183 1| a4617| 361%| .4447| 6117
Correlation
Sig. (2-tailed) .004( .o01| .001| .077 .000( .000| .000| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P6  Pearson 620" | 531%| 548" .265%| 461" 1| .242°| .607"| .758"
Correlation
Sig. (2-tailed) .000( .000| .000| .010| .000 .019( .000| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P7 Pearson . o« o . - -
Correlation 215" -.049| .038| .310"| .361"| .242 1| .402™| .448
Sig. (2-tailed) .037| .641| .715( .002| .000| .019 .000| .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
P8  Pearson 352%| 3657 | .366"| .195| .4447| .607"| .402" 1| .651"
Correlation
Sig. (2-tailed) .000| .000| .o00| .059| .000| .000| .00O .000
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94
Total Pearson . i " . . . . .
Correlation .804*| .780"| .790"| .670"| .611"| .758"| .448"| .651 1
Sig. (2-tailed) .000| .000| .o00| .o00| .000| .000| .000| .00O
N 94 94 94 94 94 94 94 94 94

**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).
*, Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed).




3. Variabel Volume Penjualan (Y)

Correlations

P1 P2 P3 P4 P5 P6 Total
P1 Pearson - - - - - -
Correlation 1 .703 747 672 .595 .581 .824
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
P2 Pearson - - - - - -
Correlation .703 1 .837 721 .666 526 .853
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
P3 Pearson - - - - - -
Correlation 747 .837 1 .789 .669 563 .885
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
P4 Pearson 672%| 7217 780" 1| 8517 7427|  922%
Correlation
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
P5 Pearson - - - . - -
Correlation 595 .666 .669 .851 1 .840 .892
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
P6 CP:earson_ 5817 .526"| .5637| .7427| .840" 1| 8217
orrelation
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94
Total Pearson 8247 853%| .8s5t| 0227| 8927| 8217 1
Correlation
Sig. (2-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000
N 94 94 94 94 94 94 94

**_ Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).

Lampiran'4. UjrReliabilitas |,

1. Variabel Promosi (X1)
Reliability Statistics )

Cronbach's
Alpha

N of ltems

.814

10

2. Variabel Harga (X2)
Reliability Statistics

Cronbach's
Alpha

N of ltems

.841

8




3. Variabel Volume Penjualan (Y)

Reliability Statistics

Alpha

Cronbach's

N of Items

.934

6

Lampiran 5. Pengujian Asumsi Klasik

1. Uji Normalitas

2.

f
D
G- ,_-’-_D"

Regression Standardized Predicted Value

One-Sample Kolmogorov-Smirnov Test

Unstandardized

Asymp. Sig. (2-tailed)

Residual
N 94
Normal ParametersaP? Mean .0000000
Std. Deviation 3.37639310
Most Extreme Differences Absolute .074
Positive .074
Negative -.041
Test Statistic .074

.200°¢

astisit
an

a. Test distribution is Normal.

b. Calculated from data.

c. Lilliefors Significance Correction.
d. This is a lower bound of the true significance.

V-

Dependent Variable: Volume Penjualan

000

Scatterplot

o o

o (o]

-]

% 0% °°°

OOO

o

Regression Studentized Residual

7




3. UJi Multikolenaritas

Coefficients®

Unstandardized Standardized Collinearity
Coefficients Coefficients Statistics
Model B Std. Error Beta t Sig. | Tolerance| VIF
1 (Constant) 4.020 3.177 1.266 .209
Promosi 157 .062 .239| 2.548 .013 .897 1.115
Harga 422 .098 404 4.306 .000 .897 1.115
a. Dependent Variable: Volume Penjualan
Lampiran 6. Analisis Regresi Linear Berganda
Coefficients?
Standardized
Unstandardized Coefficients Coefficients
Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 4.020 3.177 1.266 .209
Promosi 157 .062 .239 2.548 .013
Harga 422 .098 404 4.306 .000
a. Dependent Variable: Volume Penjualan
Lampiran 7. Uji Hipotesis
1. \Wji t
Coefficients?
Standardized
Unstandardized Coefficients Coefficients
Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 4.020 3.177 1.266 .209
Promosi .57 .062 .239 2.548 .013
Harga 422 .098 .404 4.306 .000
a. Dependent Variable: Volume Penjualan
2. Ujif .
ANOVA?®
Model Sum of Squares df Mean Square F Sig.
1 Regression 416.733 2 208.367 17.885 .000"
Residual 1060.203 91 11.651
Total 1476.936 93
a. Dependent Variable: Volume Penjualan
b. Predictors: (Constant), Harga , Promosi
3. Uji Koefisien Determinasi (R?)
Model Summary
Adjusted R Std. Error of the
Model R R Square Square Estimate
1 .5312 .282 .266 3.413

a. Predictors: (Constant), Harga , Promosi
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Telkom Indonesia

Pelaksanaan Penelitian Mahasiswa Universitas Quality Berastagi

Nomor “Tel.20/UM 000/RIW-ILIS0000/2022
Pematang Siantar, 25 Juli 2022

Kepada Yth.
Dekan Fakultas Sosial dan Hukum
Universitas Quality Berastagi

Lampiran -
Penhal : Pelaksanaan Penclitian Mahasiswa
Universitas Quality Berastagi

Dengan hormat, menunjuk surat saudara 0152SPT/SOSHUM/UQBIV/2022 tanggal
20 Jumi 2022 perihal permohonan penelitian mahasiswa sebagai benkut:

No | Nama NPM Jurusan ]
1 Piman Bastanta Barus | 1812010002 | Manajemen

Dengan ini kami persilahkan bagi mahasiswa tersebut untuk melaksanakan penelitian

di T Telekomunikasi Indonesia, Tbk. Kandatel Kabanjahe
Demikian kami sampaikan untuk diketahur, atas perhatian dan kerjasamanya kami

ucapkan tennmakasih.
Hormat Kam,

WLO M

Kemas Ichwan Jaya Satria
HEAD OF REPRESENTATIVE OFFICE KABANJAHE



UNPIVERSITAS QUALITY BERASTAGI
AKULTAS SOSIAL DAN HUKUM

Peceren - Lau G
umba K X
v-abevc. Berasl:gl !(ab. Karo, Sumatera Utara, telp. (0628) 92183
ww.ugh.ac.id | e-mail : info@ugb.ac.id

Nomor :0157/SPT/SOSHUM/UQB/VI/2022 Berastagi, 20 Juni 2022

perihal : Izin Penqumpulan Data.

Kepada Yth. :
Bapak/lbu

pimpinan PT. Telkom Kabanjahe

di-

TEMPAT.-

Dengan hormat, dalam rangka pengembangan Tri Dharma Perguruan Tinggi dengan in
xiimkan/perkenalkan kepada Bapak/Ibu Seorang Mahasiswali :

i kami

Nama : Piman Bastanta Barus
NPM : 1812010002

Jurusan : Manajemen

Program Studi : 'St

Saudara tersebut di atas sedang mengakhiri Perkuliahannya pada Tingkat Sarjana Sosial dan
Hukum dan untuk itu telah kami tugaskan unluk menyusun Skripsi, dengan Judul :

osi Dan Harga Dalam Meningkatkan Volume Penjualan WIFI

“Analisis Pengaruh Prom
pada PT. Telkom Kabanjahe ”

atas, kami sangat mengharapkan bantuan Bapak/lbu agar

Sehubungan dengan hal tersebut di
sudi kiranya dapat memberikan Data yang diperlukan berhubungan dengan Judul Skripsi di atas.
Demikian kami sampaikan, atas perhatian dan kerja sama yang baik sebelumnya kami ucapkan

terima kasih.

Tembusan -
1. Rektor Universit

2. Pertinggal

as Quality Berastagt.



UNIVERSITAS QUALITY BERASTAGI
FAKULTAS $OSIAL DAN HUKUM

Peceren ~ Lau Gumba Kec, Berastagi Kab. Karo, Sumatera Utara, telp. (0628) 92188
web : www.ugb.ac.id | e-email : info@ugb.ac.id

NOTA TU
Nom0r21548/I/SOSHUM/UQB/XII/2021

Dekan Fakultas Sosial Hukum Universitas Quality Berastagi Menunjuk/Menugaskan Saudara :

Nama . Ingan Ukur Br Sitepu,S.E.,M.M
NIDN © 0101037003

Golongan e

Jabatan . Lektor

Menjadi Dosen Pembimbing | Skripsi Mahasiswa:
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